
(VOUS POUVEZ INSÉRER ICI LE LOGO DE L’ORGANISME OU DE L’ENTREPRISE)

NOTRE CAMPAGNE DE FINANCEMENT
Des petits savons en levée de fonds!!!

Offert  par l’entreprise

Projet?
(Ex. : Spectacle, achat de matériel, sortie etc.)

Produits de vente?
Savons à la glycérine faits à la main adaptés pour hommes, femmes et enfants…
Modèles variant entre (à ajuster selon le forfait que vous avez choisi) :

- Café : Élimine les odeurs d’ail, d’oignon ou autres imprégnées sur les mains.

- Luffa : Exfoliant naturel intégré au savon, savonne en exfoliant la peau…

- Figurines de caoutchouc : Fixées à l’intérieur, resteront en jouet par la suite!

Juste au bon moment pour… (les cadeaux de Noël, Pâques, la fête des mères…!!!)

Moyen de vente?
Boîtes de vente comprenant ___ savons chacune, pouvant facilement se

présenter à votre famille, vos amis, vos collègues de travail, vos voisins…!

Objectif?
La marge de profit varie entre _______$ et _______$ par savon. Donc chaque

boîte, peut nous rapporter entre _____$ et _____$ de profit net.
Si chaque membre s’occupe de vendre un minimum d’une boîte, nous aurons

_______ boîtes de vendues, donc un profit net de _______$.



Quand?
Les boîtes vous seront distribuées le _____________ et les enveloppes d’argent

devront être remises au plus tard le _____________.

Mode de paiement?
Paiement comptant (ou si désiré, par chèque à
l’attention de votre entreprise ou organisme).

Succès-cadeau
Un "SUCCÈS-CADEAU" sera remis au meilleur vendeur de notre compagne!

(Y mettre les détails du SUCCÈS-CADEAU entendu si désiré)

Notes importantes aux vendeurs
1- Bien remplir les informations demandées sur l’enveloppe à monnaie.

2- Il est suggéré d’inscrire à l’intérieur du couvercle de la boîte : le milieu et
la cause de la campagne de financement, les prix des savons,
afficher la feuille descriptive insérée à l’intérieur de la boîte,

 une photo de l’enfant (du vendeur) etc.

3- S’il y a des savons restants, seuls ceux non abîmées, non annotés et non
étiquetés verront la possibilité d’être repris. (à ajuster selon votre choix de

reprendre ou non les savons restants.)

4- Toutes autres notes que vous aimeriez transmettre à vos vendeurs.

NOUS VOUS REMERCIONS POUR VOTRE
 HABITUELLE PARTICIPATION ET PROFITEZ BIEN

DES PETITS SAVONS!!!


